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Nya pengar ger
nya mojligheter

Marie Lilja, kRlubbdirektor pa Ingaré Golfklubb
bérjade sdlja annonser pa scorekorten per vecka.
Efter nagra timmars forsdljning hade Marie sdlt
in 19 veckor vilket innebar 75 000 kronor fran helt
nya kunder in till klubben.

Att silja annonser pa scorekortens voucherdel veckovis ér betydligt
enklare an att silja in lingre perioder. Detta for att priset dr ligre. En

mindre kostnad leder till att dven sma féretag far mojlighet att profilera sig mot golfarna.

Golfklubben nar pa sa sitt nya annonsorer vilket innebar helt nya pengar till klubben.

— Vira annonsorer betalade 3000 kronor £f6r en vecka och 5000 kronor for tva, berittar
Marie

Hon fortsitter:

— Men det var bara en kund som koépte en vecka, ett par kunder som képte tva veckor
1 taget och en kund som kopte nio veckor pa en gang. En av kunderna ville fundera och
aterkomma, men nir kunden aterkom var allt slutsalt.

For Marie gick forsiljningen valdigt fort. Pa bara ett par timmar hade hon salt slut
pa 19 veckor, och detta bara genom att ringa telefonsamtal och ha ett méote. Eftersom
samtliga annonsoérer var helt nya kunder innebar det att forséljningen gav 75 000 helt nya
kronor in till klubben.

— Det dr inte alla kunder som har rad att sponsra foretagsgolf, detta ar ett bra alternativ
till mindre kunder som dnda vill profilera sig mot golfare, siger Marie.

Hon fortsitter:

— Till sommaren kommer vi dven att erbjuda annonsering pa vouchern under tivlingar
och foretagsgolf och det innebir ytterligare mojligheter till intakter och mervirde.

Eftersom varje voucher kan anpassas efter sisong, kon, alder, om man ér gist eller
medlem och utefter vilket golfhandicap man har kan annonsérerna na specifika kunder
genom att annonsera pa scorekorten. Vidare kan vouchern pa scorekortet rivas av och
tas med till annonsoren, vilket kan bli dnnu ett bevis pa att annonsen verkligen nar fram
till mottagaren. Det gar ocksa att mita antalet utskrivna annonser eftersom varje klubb
vet hur manga scorekort som skrivits ut.

De annonsérer som kopte annonsplats av Marie fanns i livsmedelsbranschen, skonhets-
branschen, stidbranschen, gymbranschen, konsultbranschen och klidbranschen.

— For oss var dessa helt nya kundgrupper vilket betyder att vi fick in nya pengar. Det
betyder nya mojligheter f6r oss pa Ingaré Golfklubb, siger Marie.

For oss var dessa helt nya kundgrupper
vilket betyder att vi fick in nya pengat.

Vill du ocksa tjana pengar pa scorekorten?
Inspireras av Maries koncept:

”Jag salde annonserna
for 3000 kronor i veckan.
Kopte kunden tva veckor
kostade det 5000 kronor

for bada. ”

”Vi tjanade
75 000 kronor pa
nagra timmars
saljande.”

"Talongen kan rivas
av och erbjudandet
tas med.”

”Lat annonsorerna anpassa
erbjudandet efter sasong,
alder, kon, golfhandikapp eller
om man ar gast eller medlem i
klubben.”

”Istallet for en logotyp och
en bild pa banan salde vi
scorekortets framsida for

30 000 kronor.”

”Annonserna pa
scorekorten blir
latt en "snackis” i
bollen.”




OnTag voucher
skapar mojligheter!

Hej Lena
ICA SUPERMARKET
\s erbjuder dig
vatt pa summan St g,
‘ditt kvitto. e Songag .,
&ller till och med 2/8 2009 Pheting n 3¢,

obak; post och spel
tt ta med Vouchern

www.ontag.net

SYstam



